
Steigende Nachfrage nach TENA Pants
Im Markt für Blasenschwäche-
produkte zeigt sich das Pants-
Segment besonders umsatz-
stark. Aufgrund der demografi-
schen Entwicklung werden in
Zukunft immer mehr Menschen
von Blasenschwäche betroffen
sein. Insbesondere das Poten-
zial für Inkontinenzprodukte
mit höherer Saugstärke steigt.
Deshalb hat TENA das bereits
breite Pants-Sortiment in die-
sem Jahr nochmals erweitert.

Hiervon profitieren besonders
die Apotheken. Denn dort wer-
den bereits jetzt fast die Hälfte
aller TENA Pants erworben.
Mit einem Marktanteil von fast
50 Prozent im Pants-Segment
hat sich TENA als führende
Premiummarke etabliert. Die
Sortimentserweiterung sowie
eine neue Preisgestaltung der
Erfolgsmarke versprechen den
Apotheken positive Umsatz-
aussichten.

Neue Kundenkreise
erschließen
Für jeden Grad der Blasen-
schwäche und jede Größe von
XS bis XL gibt es von TENA
Pants das passende Produkt.
Ergänzend zu den drei Saug-
stärken Discreet, Plus und
Super wurde in diesem Jahr
die neue TENA Pants Maxi für
starke Blasenschwäche ein-
geführt. Mit einer Saugleistung
von bis zu 2.550 Millilitern
handelt es sich hierbei um das
saugstärkste Pants-Produkt im
gesamten Markt. Damit eignen
sich die Einweghosen beson-
ders für Frauen und Männer
mit starker Blasenschwäche,
die sich einen extra Schutz für
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spezielle Gelegenheiten wün-
schen – eine optimale Alterna-
tive zu herkömmlichen Ein-
lagen und Windelhosen. Mit
der Erweiterung des Pants-
Sortiments können Apotheken
zusätzliche Kundenkreise für
dieses starke Wachstumsseg-
ment erschließen.

Marktforschungen haben erge-
ben, dass bei TENA Pants der
relativ hohe Preis eine Kauf-
barriere sein kann. Deshalb
gibt es jetzt TENA Pants Dis-
creet und Plus zusätzlich auch
in kleineren Packungsgrößen
sowie einer neuen Preisgestal-
tung. TENA Pants werden da-
durch viel attraktiver und ver-
sprechen darüber hinaus eine
größere Nachfrage in der Ziel-
gruppe.

Platzsparende Platzierung –
extra für die Freiwahl
Die Erweiterung des Sorti-
ments um kleinere Packungs-
größen für Discreet und Plus
hat darüber hinaus den Vorteil
einer sehr platzsparenden Plat-
zierung in der Freiwahl. Apo-
theken können das gesamte
TENA Pants Sortiment nun
noch übersichtlicher präsentie-
ren und Endverbrauchern die
Möglichkeit geben, verschie-
dene Pants-Produkte zu ver-
gleichen und zu testen.

Außerdem hat TENA das Ver-
packungsdesign optimiert. Bei
den Pants Plus Produkten sorgt
ein markanter Störer
für stärkere Auf-
merksam-
keit, der
den

Beilage

Haupt-
benefit
„Das Plus
an Sicher-
heit“ hervor-
hebt, und die
Produktbeschrei-
bungen sind jetzt noch
verständlicher. Alle relevan-
ten Informationen sind zusätz-
lich auch auf der Packungsseite
abgebildet, was die platzspa-
rende Platzierung unterstützt.

Durch professionelles
Regalmanagement punkten
TENA Pants sind wichtige Fre-
quenzbringer, mit denen sehr
loyale Kunden gebunden wer-
den können. Sie sollten gut
sichtbar in der Freiwahl plat-
ziert werden, also in Augen-
oder Griffhöhe im Regal einge-
ordnet sein. Es ist von Vorteil,
wenn der Kunde den Marken-
namen auf der Verpackung
lesen und dadurch sein ge-
wünschtes Produkt sofort er-
kennen kann. Darüber hinaus
hat sich eine zusätzliche Zweit-
platzierung in der Offizin als
Instrument zur Umsatzsteige-
rung bewährt. Eine professio-
nelle und hochwertige Präsen-
tation der Hilfsmittel hat dabei
eine erheblich verkaufsför-

dernde Wirkung.

Achten Sie darauf, dass in Ihrer
Freiwahl folgende Produkte für

den Endverbraucher sichtbar
angeboten werden, um die un-
terschiedlichen Bedürfnisse
bei Blasenschwäche optimal
bedienen zu können. Im Regal
sollten TENA Pants der Saugfä-
higkeit nach angeordnet sein:
TENA Pants Discreet
– für leichte bis mittlere

Blasenschwäche
TENA Pants Plus
– für mittlere bis starke

Blasenschwäche
TENA Pants Super
– für mittlere bis

starke Inkontinenz
TENA Pants Maxi
– für starke Inkontinenz

Sicherheit in jeder Situation
Die TENA Pants wurden spe-
ziell für Frauen und Männer
entwickelt, die sich ein hohes
Maß an Sicherheit, Bewe-
gungsfreiheit und Komfort
wünschen. In vielen Alltagssi-
tuationen können sie das
Leben sehr viel leichter und an-
genehmer machen: Auf länge-
ren Ausflügen, bei Familien-

Info 3//2010
PHARMA PRIVAT informiert aktuell zu E-plus



feiern oder an Tagen, die nicht
völlig vorhersehbar sind, geben
die Einweghosen jederzeit ein
sicheres Gefühl. Als Slip und
Einlage in einem sitzen TENA
Pants perfekt am Körper und
sind unter der Kleidung un-
sichtbar. Somit bieten sie den
Komfort und die Diskretion von
ganz normaler Unterwäsche.

Dank eines weichen Hüftbunds
lassen sich TENA Pants be-
quem an- und ausziehen. Ela-
stische Beinbündchen sorgen
für einen perfekten Sitz der
Einweghose. Das stoffartige,
vollständig atmungsaktive Au-
ßenmaterial schont die Haut
und vermeidet Hautirritatio-
nen. Die spezielle Oberfläche

der TENA Pants leitet Nässe
schnell ins Innere. Dort nimmt
ein extra starker Saugkern die
Flüssigkeit zuverlässig und
dauerhaft auf. Integrierte Aus-
laufbarrieren sorgen für ein
besonders sicheres Gefühl. Ein
innovativer Geruchsschutz
lässt unangenehmen Geruch
erst gar nicht entstehen. Die
aufreißbaren Seitennähte der
Einweghose sorgen für eine
problemlose Handhabung bei
der Entsorgung.

Zeigen Sie Kompetenz durch
ein breites Angebot an TENA
Pants Produkten und gehen Sie
auf die unterschiedlichen Be-
dürfnisse bei Blasenschwäche
ein.

Die neuen TENA Pants
Tena bietet das breiteste Pants Sortiment im Markt!

Weitere Informationen gibt es
beim TENA Kundenservice,
Telefon 01802/121221*
oder im Internet unter
www.TENA.de/pants.

*Festnetz 0,06 Euro/Gespräch,
Mobilfunk max.
0,42 Euro/Minute
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